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Module 1:0u se situe mon marche ? Ou sont mes concurrents ?

Module 2: Qui sont mes clients ? Qui sont mes prospects ?
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LETUDE DE MARCHE EST UNE ETAPE DECISIVE
DANS LA CREATION D’ENTREPRISE.

Développez votre chiffre d’affaires, donnez-vous les garanties
d’un bon positionnement et d'un ciblage adapte en participant a
nos formations.

A l'issue de cette formation, vous serez capable de :

B> Prédéfinir vos prospects
B> Délimiter votre zone de chalandise
B> Caractériser votre milieu concurrentiel

ﬁ B> Analyser votre environnement économique
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CALENDRIER DES FORMATIONS 2022 Lossiggectts
arlecp:
Module 1: Module 2:
Ou se situe mon marché ? Qui sont mes clients ?
Ou sont mes concurrents ? | Qui sont mes prospects ?
Jeudi 24 février Lundi 28 février
Lundi & avril Jeudi 7 avril
Jeudi 9 juin Lundi 13 juin
Lundi 19 septembre Jeudi 22 septembre
Lundi 28 novembre Jeudi 1 décembre

Programme de formation et renseignements complémentaires sur
www.seine-estuaire.cci.fr, rubrique formation

CONTACT :
» Emmanuelle Prevost
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28760539676 aupres du Préfet de Région Haute Normandie.



